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Kvartalsbrev fran Evert Jonsson Gruppen, Q2/2007

Evert Jonsson Gruppen (EJG) bestdr idag av Evert Jonsson Tech Sales AB med tre affirsomrdden: a)
teknologiforsdljning, b) kvalificerade tjdnster och c) intressebolag. Evert Jonsson Tech Sales AB
(http://www.evertjonsson.se) dr deldgare i intressebolagen Handelsbolaget Isaksson & Jonsson med sdite i
Visterds (http://www.isakjonsson.com) samt I1Qlink Ky med sdte i Joensuu, Finland (http://www.iglink.fi)
Verksamheten i EJG startade den 1 mars 2006.

Hart arbete gav néjda kunder for Sherpa 1000 GPS!

I takt med att Vigverket bygger ut systemet med Automatiska Trafiksdkerhetskameror (ATK), kraftigt hojda
boter och mindre toleransmarginal for hastighetsévertradelser, sa vixer marknaden for GPS-baserade
fartkameravarnare och for GPS-navigatorer med varning for fartkameror. Handelsbolaget Isaksson & Jonsson
(http://www.isakjonsson.com) har gett sig in i denna komplexa, dynamiska och konkurrensutsatta marknad
med produkten Sherpa 1000 GPS. Detta sker i samarbete med var partner Avante GPS i Madrid. Ett mycket
omfattande utvecklingsarbete och drygt 700 mils testkdrning langs vagavsnitt med ATK-kameror dominerade
arbetet under det andra kvartalet 2007. En sérskild “rysarfaktor” i utvecklingsarbetet var att varken vi eller véra
spanska partners till en borjan kunde forsta varfor vi trots mycket systematiskt arbete fick oférklarliga
differenser mellan var noggrant uppbyggda databas och resultaten av vara filttester. Problemet identifierades
dock en regnig natt i manadsskiftet maj/juni. D& kérde vi 16pande satellitinformation frén Sherpan léngs ca 5
mil vig med ATK-kameror som laddades ner som datafil i en barbar dator. Denna information &verfordes
dérefter omedelbart till tillverkaren av Sherpa GPS i Korea for felsdkning i deras mjukvara som sammanfogar
databas och satellitinformation. Och dér fanns boven i dramat! En bugg (en felaktig algoritm) i koreanernas
mjukvara korrumperade filerna fran en korrekt databas. Nar buggen togs bort foll allt pa rétt plats och Sherpan
fungerade perfekt for de indata som den programmerats for. Darefter ar jobbet ’bara” att halla Sherpan
uppdaterad med positioner for ca 730 fartkameror idag, som i borjan pa nésta ar &r nistan 900 till antalet,
hastighetsgrénser dér nya och gamla kamerorna star, samt fardriktningen for bilisterna i forhallande till
kameran. Responsen fran de forsta 100 kunderna som svarat pa var enkat, ar att de dr ndjda eller mycket nojda
med sin Sherpa. Det kommersiella arbetet med Sherpa 1000 GPS fortskrider enligt plan med direktforséljning,
uppbyggnad av forsiljning via distributorer, samt forsiljning over Internet via e-handel pa
http://www.isakjonsson.com . Uppdatering av kamerapositioner och hastighetsgrianser sker ocksa via var
hemsida som utvecklats i samarbete med shop-in-a-box som nu heter Quicknet (http://www.quicknet.se) samt
Soft Solutions (http://www.softsolutions.se) som vi tackar for deras insats. Ett stort tack vill vi ocksa rikta till
vér bank Swedbank (http://www.swedbank.se) som varit en mycket konstruktiv affarspartner i att bygga upp
en betalnings- och kreditlosning utifran kundernas, féretagets och produktens sérskilda behov.

ATK i Aftonbladet: http://www.aftonbladet.se/vss/bil/story/0,2789,1124935,00.html

ATK i Svenska Dagbladet: http://www.svd.se/dynamiskt/inrikes/did 16331459.asp

Nytt fran ryska fronten...

Det har skett framsteg i IQlinks (www.iglink.fi) affirer med teknologi fran Ryssland fér marknader utanfor
Ryssland, samt kvalificerade tjdnster till Ryssland. Undertecknad ber att dterkomma till detta i kommande
kvartalsbrev for tredje kvartalet 2007. Undertecknad deltog ocksé i maj mé&nad i ”Sweden Russia Business
Forum” arrangerat av Swedbank i Moskva. Forumet gav fyra bra saker: a) bra kunskap om vad som é&r viktigt
nér det giller affarer i Ryssland, b) nya affarskontakter i Ryssland, c) nya affarskontakter i Sverige bland de
svenska seminariedeltagarna och d) tid for fem minuter direktpadverkan utan mellanhinder” i en sakfraga med
min gamla klasskamrat Maud Olofsson, nu Néringsminister och Vice Statsminister. Under kvartalet inleddes
ocksa samarbete mellan EJG och det finska foretaget NED for att introducera “’nearsourcing” med
mjukvaruutveckling i Ryssland for svenska kunders rikning i avancerade utvecklingsprojekt. Erbjudandet
innebér strukturerat och vélorganiserat utvecklingsarbete i intervallet 1 - 100 mjukvaruingenjorer med
motsvarande en magisterexamen i matematik, till mycket konkurrenskraftiga priser.
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Nytt fran spanska fronten....

Undertecknad deltog med mina finska och ryska partners i IQlink samt IQlinks ryska samarbetspartner
Gradient i vérldskonferensen for International Association of Science Parks (http:/www.iasp.ws) som
detta ar holls 1 Barcelona vid ménadsskiftet juni/juli 2007. Temat for konferensen var “’kreativitet”.
Konferensen framforde bade gamla sanningar och ett par nyheter av intresse. Gamla sanningar som
framfordes var jamforelsen mellan “tjdnstemannakarridren” med ingédngslon och olika lutningar pa
l6ne/bonus-kurvan direfter jamfort med “entreprendrskarridren”. Den senare blir endera mycket rikare
eller mycket fattigare 4n den hogavldnade tjinstemannen i privat och offentlig tjéinst. Oversatt i det lokala
entreprendrsperspektivet, torde detta betyda foljande — ”Overstiger din livstidsinkomst som entreprenér
inte den tjdnstemannainkomst som Sten Jakobsson i Ottar, Monica Ericsson vid Fiskartorget och Ingegerd
Palmer uppe pd Rosenhill skrapat ihop under sin karridr — dd har det inte gdtt sd bra med affdrerna!” En
annan gammal sanning var de fyra traditionella budorden for en teknikparkschef i hela vérlden: 1) Starta
nya tech-foretag, 2) Rekrytera Tech-foretag, 3) Serva Tech-foretagen i parken och 4) Bygg relationer med
universitet, hogskolor och forskningsinstitutioner. Nytt inslag som véckte stort intresse var Ing. Ilkka
Kakkos, IQlink-partner, forslag om ett femte budord”, dvs. att skapa ett institutionellt forum for
kreativitet som nav i teknikparken i form av anldggningen NetWork Oasis och nétverkssystemet GLOW
som realiserats i Joensuu, Finland. Delegater fran USA, Asien, Nya Zeeland och EU, ”hogg direkt” pa
Ilkkas anforande och inbjod honom att komma till deras del av vérlden och beritta.
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Nytt fran hockeyfronten..

Undertecknad #r O-viksbo i exil sedan tre artionden tillbaka. Med &ren tunnas banden med hemstaden ut i
ménga avseenden. Dock inte i ett avseende — banden till Modo Hockey (http://www.modohockey.se) -
blir bara starkare for varje ar som gar. Det var darfor andra kvartalets absoluta hdjdpunkt nar lagkapten Per
Svartvadet kunde h6ja SM-bucklan efter finalvinst mot Linkoping. Vi som var med forra gangen det begav
sig - &r 1979 — d&d MoDos seger firades av undertecknad och en studiekamrat frdn Ume4 i Filippinerna
under ett stopp pa en sex manader lang jorden-runt-resa, myste d&nnu mer denna gang. Det basta med att
hosten snart dr hér dr att det ar nedsldpp igen och da giller - Heja Modo!
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Ha en fortsatt skon sommar!
Med vénlig hdlsning
Evert Jonsson Tech Sales AB

Evert J onsson
Grundare, Agare och VD
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